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EL MÉTODO BNB GAME

INTRODUCCIÓN Y TESIS CENTRAL

Se centra en el modelo de gestión de alquileres vacacionales (Airbnb) sin necesidad de poseer

las propiedades (Subarrendamiento o Gestión). Es una forma rápida de generar flujo de caja con

baja inversión inicial.

DESGLOSE ESTRUCTURAL (CAPÍTULOS)

1. El auge del alquiler vacacional: Oportunidades en la economía colaborativa.

2. Selección de zona: Ubicación vs Demanda turística.

3. Puesta a punto (Staging): Cómo hacer que una propiedad sea irresistible en fotos.

4. Automatización: Gestión de llaves, limpieza y comunicación.

5. El juego de las reseñas: El algoritmo del éxito.

ANÁLISIS DE CONCLUSIONES

El  servicio  al  cliente  y  la  excelencia  operativa  son  los  que  ganan  en  este  juego.  La

automatización es la clave para escalar el negocio sin morir en el intento.

ESTRATEGIA APLICADA: WAKE UP SERVICIOS

Este  modelo  es  PERFECTO  para  Wake  Up  Servicios.  Tú  ya  tienes  el  equipo  de  limpieza

profesional.  Puedes  ofrecer  a  dueños  de  apartamentos  turísticos  no  solo  la  limpieza,  sino  la

gestión  integral  (BNB  Game).  Usa  el  portal  para  vender  este  servicio  premium.  Tienes  una

sinergia de oro aquí.

PLAN DE IMPLEMENTACIÓN PASO A PASO

1. Oferta Irresistible: Escribe hoy una propuesta de 'Gestión Completa Wake Up' para dueños de

Airbnb.

Resumen realizado por Aitor Dorronsoro. All rigths reserved!

Página 1 / 2



WAKE UP SERVICIOS
Resumen Ejecutivo Profesional de Alto Nivel

2. Alianza Estratégica: Visita 2 edificios de alquiler vacacional y ofrece tus servicios de limpieza

especializados.

3. Digitalización: Usa el portal para que el dueño del Airbnb pueda ver en tiempo real que su piso

está limpio.

MÉTRICAS DE ÉXITO Y KPIS DEL NEGOCIO

1. Número de contratos de gestión vacacional cerrados.

2. Calificación media de los apartamentos gestionados (Reviews).

3. Rentabilidad por apartamento gestionado.
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