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EL VENDEDOR MAS GRANDE DEL MUNDO (OG

MANDINO)

1. INTRODUCCION Y TESIS CENTRAL

A través de la parabola de Hafid, un humilde cuidador de camellos que llega a ser el hombre
mas rico de su tiempo, Og Mandino revela 'Los Diez Pergaminos del Exito'. Este libro no
ensefa técnicas de manipulacion de ventas, sino principios de caracter y habitos que
transforman a un individuo en un comunicador persuasivo y exitoso. La tesis es que un gran

vendedor no es el que mas habla, sino el que mas ama, persiste y domina sus emociones.

2. DESGLOSE DETALLADO POR CAPITULOS

Pergamino 1: Hoy comienzo una nueva vida. La importancia de destruir los malos habitos y
reemplazarlos por los buenos. El éxito es una cuestion de disciplina diaria en la formacion y en

la accion.

Pergamino 2: Saludaré este dia con amor en mi corazon. El secreto mas grande para el éxito
en Wake Up: el amor hacia los clientes y hacia lo que haces. El amor es un arma invisible que

vence cualquier resistencia u objecion.
Pergamino 3: Persistiré hasta alcanzar el éxito. No importa cuantos 'no' recibas; cada fracaso

te acerca mas al éxito. La perseverancia es la marca del vendedor que construye fortunas en

el sector servicios.
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Pergamino 4: Soy el milagro mas grande de la naturaleza. Reconocimiento de tu valor unico.
No copies a otros lideres de Wake Up; potencia tus propias fortalezas y usalas para conectar

con las personas de tu zona.

Pergamino 5: Viviré este dia como si fuera el ultimo. La urgencia del ahora. No dejes para
mafana la llamada que puedes hacer hoy. La riqueza se construye en los minutos presentes,

no en las intenciones futuras.

Pergamino 6: Hoy seré duefio de mis emociones. No dejes que un mal dia o un cliente dificil
dicten tu estado de animo. El gran vendedor de Wake Up aprende a equilibrar su mente y a

proyectar entusiasmo, independientemente de las circunstancias externas.

3. CONCLUSIONES Y FILOSOFIA DE EXITO

La verdadera riqueza es la satisfaccion de dar lo mejor de uno mismo. La venta es una
transferencia de entusiasmo y amor por lo que haces. En Wake Up, si adoptas los habitos de
los 10 pergaminos, tu éxito financiero seguira de forma inevitable a tu transformacién

personal.

ESTRATEGIA APLICADA: WAKE UP SERVICIOS

Lee este resumen (o el libro completo) siguiendo la regla de Hafid: un pergamino diario
durante 30 dias. Aplica el Pergamino 3 en tus visitas comerciales en Wake Up: no te rindas
tras el primer rechazo. Usa el Pergamino 2 con cada prospecto: interésate sinceramente por

su bienestar y como Wake Up puede ayudarles de verdad. Si dominas tus emociones y actuas

con amor y urgencia, no habra meta en el portal de formacion que no puedas alcanzar.
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4. PLAN DE ACCION INMEDIATO

1. Ritual de Lectura: Elige un pergamino de este resumen y léelo 3 veces al dia durante la
proxima semana.

2. Practica de la Persistencia: Mafana, proponte no terminar tu jornada en Wake Up hasta
que hayas recibido al menos 3 respuestas (sean si 0 no).

3. Gestién Emocional: Antes de entrar a una reunion importante, respira hondo y ancla un

sentimiento de 'amor y servicio' hacia la persona con la que vas a hablar.

5. KPIS Y METRICAS DE CONTROL

1. Tasa de persistencia ante objeciones dificiles.
2. Calidad de la relacion con los clientes (Nivel de NPS).

3. Consistencia diaria en el plan de contactos propuesto.
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