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EL MAPA: UN VIAJE EMPRESARIAL

  1. INTRODUCCIÓN Y TESIS CENTRAL

El libro describe las etapas inevitables por las que pasa toda empresa, desde la concepción

de  la  idea  hasta  la  consolidación  y  expansión.  Proporciona  una  hoja  de  ruta  para  evitar  los

desiertos operativos donde la mayoría de negocios mueren.

  2. DESGLOSE DETALLADO POR CAPÍTULOS

1. La Concepción: Definir el ADN de la empresa.

2. El Valle de la Muerte: Superar los primeros meses de falta de caja.

3. El Crecimiento: Aprender a contratar y delegar.

4. La Consolidación: Crear procesos repetibles.

5. El Legado: La empresa que funciona sin el fundador.

  3. CONCLUSIONES Y FILOSOFÍA DE ÉXITO

Emprender  no  es  un  caos  aleatorio;  es  un  viaje  con  etapas  predecibles.  El  éxito  reside  en

saber en qué etapa estás y aplicar las herramientas correctas para esa fase específica.

  ESTRATEGIA APLICADA: WAKE UP SERVICIOS

Wake Up te  da  el  'mapa'  tecnológico.  Tú estás  probablemente  en la  etapa de 'Crecimiento'.

Usa el  portal  para automatizar tus procesos de formación y limpieza para que puedas llegar

rápido a la etapa de 'Consolidación'. No te quedes atrapado en la operación diaria.
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  4. PLAN DE ACCIÓN INMEDIATO

1. Diagnóstico de Etapa: Identifica hoy en qué fase del mapa está tu negocio de Wake Up.

2. Hoja de Ruta Semanal: Define 3 hitos que debes alcanzar para pasar a la siguiente etapa.

3. Optimización de Procesos: Dedica 30 min a documentar cómo haces una venta exitosa en

el portal.

  5. KPIS Y MÉTRICAS DE CONTROL

1. Claridad en la visión a 3 años.

2. Nº de procesos documentados.

3. Tasa de crecimiento mensual sostenida.
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